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Mitos y realidades sobre la DSP y SEPA

��������	
��
����
��

	�����������������������

������������������� ������� ��������� �!�������� "�

#���!�$%���
���	


��������������&������������������������ �����'���� �&��'�������������'��'���

Seminario ASSET

Adelanto de novedades inmediatas en SEPA 
y Adeudos Domiciliados

Barcelona, 10 de junio de 2010



2

!��	�������������(

• “Deutsche Postbank procesa los pagos de 
pensiones en formato SEPA” (fuente: 
Deutsche Postbank AG – comunicado de 
prensa – 4/5/2010)

• “Gran migración a SEPA en Francia”
(fuente: gtnews.com, 2/6/2010): “los 
tesoreros franceses están progresando en 
su camino a SEPA”



3

(  �����'�������)'*����+

• “Sibelga se 
pasa a la 
transferencia 
europea”
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(*) Fuente: ABE, “Banks preparing for 
SEPA”
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Marco jur ídico armonizado para el desarrollo 
de pagos e infraestructuras paneuropeas

Título II
Establecimientos de pagos

Apertura del mercado
Reglas prudenciales para 

autorización y
funcionamiento 

Adaptación de la  
RS VI del GAFI

Acceso a sistemas de pagos

Título III
Condiciones de información

Más transparencia

Mejora la protección
del consumidor 

Reglas sobre la rescisión
de contratos

Título IV
Derechos y obligaciones

Claridad

Certidumbre jurídica

Facilita la
automatización

Condición sine qua non
para SEPA

Adecuación de todos los pagos (y no sólo los pagos 
SEPA…) a las disposiciones de los títulos III y IV
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75% de las empresas esperan reducir un 15% sus costes operativos

Fácil concentración de flujos de pago

Seguridad y fiabilidad de los pagos

Velocidad de ejecución de las transacciones

Facilidad para operar con clientes internacionales

Facilidad para negociar con proveedores de otros países

Mayor libertad para elegir un proveedor de servicios de 
pagos

Posición de riesgo financiero

Comisiones para pagos nacionales

Disponibliidad de capital

Costes operativos

Comisiones para pagos internacionales

Gran amenaza Gran oportunidad

Basado en  379 respuestas

Globalmente, ¿considera SEPA una amenaza o una oportunidad para su empresa?

¿Qué efectos espera para su empresa?

Expected post-SEPA operational cost change
(sample = 183)
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� Como media, las empresas consideran SEPA 
una relativamente buena oportunidad

� Si bien algunas empresas creen que los 
efectos de SEPA serán más cualitativos que 
cuantitativos

� 75% de las empresas participantes creen que 
SEPA tendrá un efectos positivo en la 
evolución de sus costes operativos.

Sin 
impacto

Gran impacto

Basado en 361 respuestas

Expected post-SEPA operational cost savings
(sample = 137)
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Expected post-SEPA operational cost dissavings
(sample = 46)
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Demand Pull

+51

SEPA Big Time

+123

Supply Push

-20
All Tied Up

-43

Extensiva

Limitada

Estrategia SEPA del lado de la oferta
Reactiva Pro-activa

Escenario “cuatro esquinas”

Evolución

Revolución
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Beneficios suplementarios si se 
aprovecha SEPA para generalizar la 
factura electrónica: 238 bn €

!
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� 46 entidades jurídicas en 10 países 
� Múltiples relaciones bancarias con 

múltiples  bancos en 16 países 
� Diferentes sistemas contables 
� Algunos SAP 4.6/B
� Otros SAP 4.6/C
� Uso de 20 tipos distintos de banca 

electrónica

� Nacionales: 10 formatos diferentes
� Transnacionales: 7 formatos diferentes
� Para 13 entidades, soporte papel en 

envíos a bancos
� Para otras 8, inserción manual en el 

programa bancario
� Adeudos: 6 formatos distintos
� Facturas electrónicas: 5 formatos 

distintos para los 3 países en los que 
se utiliza

Sistemas Formatos

SEPA ofrece un gran potencial para obtener grandes ganancias

Potencial de SEPA para las empresas 
(ejemplo: multinacional que opera en 25 países euro peos)
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Ventajas de SEPA para las 
empresas

Entidades europeas y 
clientes internos comparten 

un servicio central

Servicio central compartido 
actúa como interlocutor de 

la compañía frente a los 
bancos

Usando un solo formato Enviando un solo formato Recibiendo un solo 
formato

Transacciones bancarias 
de la compañía en 

Europa

Servicio central compartido

Banco A

Banco B

Banco C



16

�����I2�!��	���� ����V �������������)�����

� &��
������������
���*����.��/�&:��;�E���������
� 6�.����
�����-�������5� 
��/�&:��
�2����
���������� 
�����
��


�����
�
��
��#�����
�
��������
������������
������� 2�
�

��������������� ������)

� *�1�����
�
������*�
������2�F*�
� �<�
��
��������������������������
��

G A�
�����
��
�����������5�
�����#������
�����/�@�,@�> �����
�
>�������������
�����
���:*+)

G A�
�����
��
������������
����
G <�F����������������#������
�����F
���/�@�,@�E����� �:�����)



17

�����W2�!��	����������V ������������������
���������������

� ���>�-��
�����#*�)��H ��<'�������������-��������$�� �����5�������������0����
����
�����
��
���
�
������
�����������������
��� ��������������3'�������������������
�������-��������������2�����������
���
��
����@

� 6�
����
����-��������������
��
��
�
������
��
G %����
���������
������#������7�@��@����)�
�����6%� �
90�
������
�$�����
��

(@(������
���������
��
���
�
������
�������������
� ��
��
����I�
G :
��
���/�&:��������������-���
���������-��������� ������

� :���������
�
�����-���������������� �����
��
���
�
 ������
����������@�:����������
G J������������K����
��������
G ������5��������������"���
�������
������
��������5 ���������2����
9��
��������

�"���
������



18

�����1=2�!��	�������V ��'�������(
� +����$���������/�&:�

�������
��
�����
�('�'���(��
/���
�������;L�
��
��
�������
�����$���������
#������������)@�:�
��������
������	���
$�����
9��
������"���
����������5�������

�-���������
�����MMM

� :
��
���

�
������
���/�&:�
�������
��
�����
�'��'������
�2�
�����������������������
�������
�
����@



19

�����1=2�( �����'����V
�
	%����
�#	#�$%����
	!��%!-�-�#��%�!���
���	!2
� *������������
��� #����C���#�,�% 
����
� 
����
����
������

G >����������������.��
������$����������2���
������� *�
������2����F*������
��������������������������������������������
���
�� ��
��������5�������
������
2��������������������������-����������������������
 �
�������$��
��

� ������������'����� ��>����������
�����
� 
��5��
�������������/�&:
G /��������
�������������*�
������N���$�.����������� ���������
��2�����-�������

$�����������N����������
9�����
��
���7��
��
����
�� ��
������

� #���������/������ �������
������������������
����������
������������& ����
�����
������������7�
��������
�������
G B6��������-����������������������������-���������� ��������
��������������

*���-���
����
�����������������.������
��$�.������� ��
9�����5���$���������������

�-����������������
������/�&:�����������$��������� 2��
��
���

�
������
��?@



20

���'�������������'������)������9�C���������
9��4������������������3���������!��	

,���
������������
�������
��.��������
������������� ������7�
��.����@�,�������������
�����''��@������@��'��������O
��P��'��2
����'����'� �O��@��
 @�

�������
���������
� /*+�
9���������N���/,,

G /*+�
9��
�
�����/,,�
9����
���.������5�
��
������
� *�
���������
�����
�������F������ ��������&������
� �5������

G :�����������������������	�
��
���
��������
G /*+����
����
G /,,��<�
����

K����F�������-����������.��������	���
����
�����

1��-���N��
������
��-���
�����������������



21

���'�������������'������)������9�C���������
9��4������������������3���������!��	

� :�������������
�������������
�����
������������
�� ��-���#��������
��������)�������3����������5���
���������������5��� �����'$�����

�����5��������@�&�������������������
������
������� -�����
����
��

� ,����������������#2���������������������������)
� �0����������
������
�������������
������B�����?
� *�
���������
�����9�
�����#%F:K��%/Q������)�2���N��� �����

����������



22

���'�������������'������)������9�C���������
9��4������������������3���������!��	

� R������7'��� &��5��
��
��������

� E����':-���� &�����������
��
����������������-���������
#
��������
�����
�������
F������)

� /��'Q������� :
�������
$��
����������*���-���
��
��
�������

� :��������
��Q��@�K�-���������
������*����.��2�&�



23

Javier PALMERO ZURDO
Administrador principal

DG Mercado Interior & Servicios
Minoristas, política de los consumidores y sistemas de pago
� Rue de Spa 2 (oficina 4/01), B-1049 Bruselas 
� +32 2 29 63670
� Javier.Palmero-Zurdo@ec.europa.eu

http://ec.europa.eu/internal_market/payments/framework/index_en.htm

Gracias por su atención, 
¿preguntas?


